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Informacje o us udze dla sprzedaj cych
INPROFI Nieruchomosci Tomasz Szlosek, Rynek 7, 35-064 Rzeszów, tel./fax: 017-85-25-924, GSM: 880-700-900, www.inprofi.pl

Firma INPROFI® specjalizuje si  w obs udze transakcji sprzeda y i wynajmu nieruchomo ci,
po czonej z doradztwem, rzeczoznawstwem maj tkowym, wycenami i kredytami hipotecznymi.

Dzia amy inaczej – wykorzystujemy oferty ekskluzywne zwane równie  bezpo rednimi. Takie
oferty mog  by  sporz dzone dla ka dego, w stosunku do ka dej nieruchomo ci. Niemniej,
pracujemy dla ograniczonej liczby Sprzedaj cych i na limitowanej ilo ci ofert. Stawiamy
na jako .

Oznacza to doskona y sposób obs ugi, bardzo staranne przygotowanie ofert, oraz efektywn
promocj .

Kupujesz lub poszukujesz nieruchomo ci ? Masz wiele biur do wyboru…

Sprzedajesz ? W tym si specjalizujemy.

Bez prowizji sprzedaje si atwiej
Budujemy bardziej otwarte relacje z poszukuj cymi nieruchomo ci. Klienci, którzy kupuj  u nas
nieruchomo ci nie p ac adnego wynagrodzenia. Nie podpisuj  te adnych umów aby otrzyma
adres i szczegó owe informacje o nieruchomo ci. Mog  liczy  na profesjonalne wsparcie, oraz
doradztwo w finansowaniu nieruchomo ci. Dlatego wielu klientów wybiera nasze biuro
nieruchomo ci aby sprawnie i bezpiecznie zakupi  nieruchomo .

Negocjujemy korzystniej, bo reprezentujemy tylko Sprzedaj cego
Reprezentujemy (na podstawie umowy po rednictwa) wy cznie jedn  stron  transakcji, tj.

cicieli. Dlatego mamy komfort wykorzystania zdolno ci i wiedzy negocjacyjnej, tak aby cena
by a jak najkorzystniejsza dla Sprzedaj cego (W ciciela). Unikamy klasycznego konfliktu
interesów, jaki wyst puje przy standardowym modelu po rednictwa, kiedy to po rednik przy
negocjacjach reprezentuje równocze nie Sprzedaj cego i Kupuj cego.

Dokumenty przygotowane do transakcji jeszcze przed promocj
Transakcja musi by  bezpieczna dla wszystkich i przebiec zgodnie z planem. Dlatego stan prawny i
faktyczny ka dej nieruchomo ci jest w INPROFI® wnikliwie badany, zanim jeszcze oferta zostanie
dopuszczona do promocji. Gotowe do transakcji dokumenty s  gromadzone w Biurze, gdzie
zainteresowani Klienci mog  mie  do nich dost p. Pozwala to unikn  nieprzewidzianych sytuacji,
oraz sprawnie sfinalizowa  sprzeda .

Rzetelne oszacowanie ceny jest podstaw  satysfakcji
Nieruchomo  musi mie  realn  cen  ofertow . Przed przyj ciem nieruchomo ci, rzeczoznawca
maj tkowy  dokonuje oszacowania na podstawie rzeczywistych cen transakcyjnych nieruchomo ci
podobnych, cen ofertowych, kosztów utrzymania, analiz dochodowo ci i stóp zwrotów przy
nieruchomo ciach komercyjnych. Uwzgl dniamy przy tym obci enia podatkowe, op aty
publicznoprawne, ryzyko inwestycyjne, oraz koniunktur  na lokalnym rynku nieruchomo ci.

http://www.inprofi.pl
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Szanujemy czas Klientów - przekazujemy pe  informacj  o nieruchomo ci
Dla ka dej oferty sporz dzamy obszerne prospekty promocyjne z dok adnymi opisami, bogat
dokumentacj  fotograficzn , oraz skanami map i dokumentów. Prospekty s  dost pne m.in. jako
pliki PDF na www.inprofi.pl.  Dzi ki  nim oferty  s  lepiej  zauwa alne,  a  poszukuj cy  mog atwo
dowiedzie  si  o mocnych, ale i s abszych stronach oferty. Mog  trafnie odrzuci , lub zaakceptowa
wybrane nieruchomo ci, a w terenie ogl da  tylko te, które rzeczywi cie spe niaj  oczekiwania.

Jeste my otwarci - ujawniamy lokalizacj  nieruchomo ci
W materia ach promocyjnych ujawniamy lokalizacj  nieruchomo ci (mapy, wspó rz dne GPS).
Ka dy zainteresowany ofert , „uzbrojony” w szczegó owe informacje, mo e bez kontaktu z Biurem
dotrze  na nieruchomo  i samodzielnie dokona  wst pnej oceny.

My wybieramy dokumenty niezb dne do transakcji
To po rednik na podstawie upowa nienia wybiera dokumenty niezb dne do transakcji z urz dów i
instytucji, takie jak ksi gi wieczyste, mapy, wypisy. D ymy do tego aby po zaakceptowaniu
pisemnej oferty potencjalnego nabywcy, w ciciel nieruchomo ci po wi ci  swój czas na bardziej
przyjemne rzeczy, a wybra  si  jedynie do notariusza - na podpisanie umowy sprzeda y.

Wykorzystujemy tylko sprawdzone kana y promocji
Ci a analiza efektywno ci reklam, powoduje, e wybieramy najbardziej skuteczne kana y promocji
ofert.  Mamy zawarte umowy z popularnymi portalami informacyjnymi i og oszeniowymi, m.in.:
Money.pl, Allegro.pl, Onet.pl, Interia.pl, Wp.pl, Dziennik.pl, Otodom.pl, Domiporta.pl, Inwestycje.pl,
Mieszkaj.net. Og aszamy si  w prasie ofertowej i powszechnej, m.in.: Nowiny, Anonse, Podkarpacki
Kurier Nieruchomo ci, Gazeta Wyborcza, Rzeszowski Rynek Nieruchomo ci.

Dzia amy niekonwencjonalnie
Oprócz reklamy w mediach, dla ka dej nieruchomo ci wykonujemy indywidualne dzia ania
promocyjne, takie jak akcje og oszeniowe w terenie, w instytucjach, oznakowanie nieruchomo ci i
tablice informacyjne, drogowskazy             w s siedztwie, ekspozytory ofert, targi nieruchomo ci,
mailing dedykowany, reklama szeptana, wyszukiwanie potencjalnych nabywców komercyjnych z
konkretnych bran . W cenie us ugi wliczony jest obmiar pomieszcze  i wykonanie rzutów z
wymiarami i powierzchniami w formie elektronicznej.

Dzia aj c w zorganizowanej sieci biur, szybciej docieramy do Kupuj cego
Dzi ki systemowi MLS, ka  ofert  przekazujemy w ci gu max. 72 godzin od jej
sporz dzenia do 26 licencjonowanych biur nieruchomo ci na Podkarpaciu i ponad 400 w kraju.
Wszyscy po rednicy wspó pracuj cy w systemie mog  ofert  traktowa  jak w asn  i przekazywa  j
swoim Klientom. Wszystko to bez adnych dodatkowych umów.

Taki model po rednictwa pozwala na skierowanie na sprzedawan  lub
wynajmowan  nieruchomo  olbrzymiej grupy potencjalnych Klientów,
Klientów którzy ju  dobrze znaj  i akceptuj  nieruchomo  przed jej
obejrzeniem. Dlatego, w odró nieniu od innych biur, nas dzieli tylko krok, aby
jednego z tej grupy Klientów, z potencjalnego…, zmieni  w Kupuj cego…

*** Opisany sposób dzia ania dotyczy ofert z klauzul  wy czno ci w Pakiecie Otwartym i Poufnym.
Wi cej informacji o Pakietach sprzeda y w INPROFI® do przeczytania poni ej.

www.inprofi.pl
w s p a r c i e  d l a  n i e r u c h o m o c i

http://www.inprofi.pl
http://www.inprofi.pl
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Opis pakietów po rednictwa w sprzeda y nieruchomo ci
INPROFI Nieruchomosci Tomasz Szlosek, Rynek 7, 35-064 Rzeszów, tel./fax: 017-85-25-924, GSM: 880-700-900, www.inprofi.pl

Przegl daj c ofert  biur nieruchomo ci w zakresie sprzeda y nieruchomo ci, nie sposób nie dostrzec,

e oferta INPROFI - jest inna …

Przewidzieli my wszystkie mo liwe rozwi zania. Wykorzystujemy sprawdzone procedury. Umo liwiamy

wybór.

Spo ród czterech gotowych pakietów po rednictwa w sprzeda y nieruchomo ci atwo znale  mo na ten, który spe nia

oczekiwania. Przy wy szych pakietach ilo  czynno ci po rednictwa przybli aj cych do sukcesu tj. satysfakcjonuj cej

transakcji - jest nieporównanie wi ksza.  Im wy szy pakiet, tym wspó praca pomi dzy Sprzedaj cym i po rednikiem jest

bli sza, bardziej komfortowa i skuteczniejsza. Co bardzo wa ne, czne wynagrodzenie pobierane przez biuro za us ug

wynosi tyle samo w ka dym pakiecie.

Poni ej przedstawiamy krótki opis pakietów po rednictwa – od najwy szego pakietu – OTWARTEGO do najni szego –

ZAMKNI TEGO. W tabeli pod opisem prezentujemy szczegó owe zestawienie porównawcze czynno ci po rednictwa

gwarantowanych w poszczególnych pakietach.

Pakiety OTWARTY i POUFNY

(cechy wspólne) zwane te  umowami bezpo rednimi opieraj  si  na za eniu - „Nasz sukces to Twój sukces”. Zak adaj

maksymalne zaanga owanie po rednika, otwarcie oferty na szerok  rzesz  klientów i likwidacj  barier

biurokratycznych utrudniaj cych kontakt z kupuj cym. Biuro nie prosi kupuj cego o podpisanie umowy

po rednictwa przed ogl daniem nieruchomo ci i nie pobiera od niego wynagrodzenia (pe ne wynagrodzenie p aci

Sprzedaj cy). Oferty s  wyeksponowane jako specjalne i najwy ej pozycjonowane!

Nieruchomo  przyj ta przez INPROFI jest widoczna u wielu po redników. To po rednik zajmuje si  jej

przekazywaniem do innych biur (biura wspó pracuj ce, system MLS) i równie  on gwarantuje cz  wynagrodzenia

po rednikowi, który skieruje nabywc  (przedstawienie systemu MLS znajduje si  poni ej).

Pakiety te stworzone s  z my  o osobach, które ju  zdecydowa y o sprzeda y, ale zaj te codziennymi sprawami,

wol  zleci  zorganizowanie ca ego procesu sprzeda y profesjonalistom. Oczekuj  przy tym kompleksowych i efektywnych

rozwi za , oraz akceptuj  fakt, e za rzetelnie wykonan  us ug  (czynno ci po rednictwa) nale y si  wynagrodzenie.

W tych pakietach po rednik reprezentuje tylko Sprzedaj cego i odpowiada za sprzeda  w 100%-ach.

Sprzedaj cy jest informowany o stanie realizacji oferty.

Staranna weryfikacja ceny ofertowej oraz stanu prawnego i faktycznego nieruchomo ci przeprowadzana jest ju

na etapie przyjmowania oferty. Zasad  jest, e brakuj ce dokumenty s niezw ocznie uzupe niane, a kompletna

dokumentacja czeka na klienta w biurze - gotowa do transakcji w ka dej chwili.

http://www.inprofi.pl
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Pakiet OTWARTY

jest najwy szym i charakteryzuje si najwi ksz  ilo ci  dzia  prosprzeda owych. Uwalniane s  w nim wszelkie

mo liwe kana y natychmiastowego dotarcia do niezliczonej rzeszy klientów. Daje to po rednikowi wr cz nieograniczone

mo liwo ci wykorzystania w asnej inwencji oraz dzia  niekonwencjonalnych. Nieruchomo ci s oznakowane

w terenie i reklamowane w sposób otwarty – wraz z danymi lokalizacyjnymi (nawet wspó rz dne GPS!),

z kompletnymi i szczegó owymi informacjami. Procedury wewn trzne stosowane przez po rednika w tym pakiecie

sprawiaj , e czas doprowadzenia do transakcji jest zdecydowanie najkrótszy, a komfort dla Sprzedaj cego

najwi kszy.

Pakiet POUFNY

przeznaczony jest dla osób wymagaj cych szybkiego dotarcia do wielu klientów, ale jednak pragn cych zachowa

pewn  doz  dyskrecji. Jest odpowiedzi  na zapotrzebowanie osób, które niekoniecznie ycz  sobie aby ich znajomi z

pracy lub s siedztwa od razu dowiedzieli si  o zamiarze sprzeda y. W tym pakiecie z regu y nie umieszcza si  na

nieruchomo ci transparentów oraz nie prezentuje danych umo liwiaj cych atwe dotarcie do obiektu bez wiedzy

po rednika.

Pakiet ZWYK Y

cechuje si  nieco mniejszym zakresem czynno ci prosprzeda owych. Wynagrodzenie za po rednictwo ac

zwyczajowo obie strony transakcji (po ow  Sprzedaj cy, po ow  Kupuj cy). Takie rozwi zanie powoduje,

e informacje zawieraj ce (a nawet sugeruj ce) lokalizacj  nieruchomo ci przekazywane s  zainteresowanym klientom

po podpisaniu z po rednikiem umowy.

Podobnie jak w pakietach wy szych nieruchomo , jest przekazywana do promowania przez wielu innych

po redników - wspó pracuj cych w systemie MLS. eby wszyscy po rednicy mogli skutecznie i rzetelnie promowa

ofert , system MLS wymusza, aby by a ona zawsze aktualna, starannie przygotowana i sprawdzona. Dzi ki temu

wizerunek rynkowy oferty jest bardzo korzystny.

Po rednik  w  tym  pakiecie  nie  zawsze ma mo liwo  reprezentowania interesów tyko strony sprzedaj cej.

W sytuacji gdy nabywc  pozyska po rednik który przyj  ofert  (a nie wspó pracuj cy) - b dzie on reprezentowa

jednocze nie Sprzedaj cego i Kupuj cego. Mo liwo ci skutecznych i korzystnych negocjacji na rzecz Sprzedaj cego

 wtedy ograniczone. Jednostronn  reprezentacj  gwarantuje natomiast wybór pakietu OTWARTEGO lub

POUFNEGO.

Podobnie jak w wy szych pakietach Po rednik, który przyj  ofert  jest po rednikiem wiod cym i odpowiada za ofert

w 100%-ach. Sprzedaj cy nie zaprz ta sobie g owy kontaktami z innymi po rednikami i klientami, a o stanie realizacji

oferty jest okresowo informowany.

Pakiet ZAMKNI TY

(zwany te  umow  otwart ) charakteryzuje si najmniejsz  ilo ci  czynno ci po rednictwa wykonywanych w celu

znalezienia nabywcy i sfinalizowania transakcji. Wynagrodzenie za po rednictwo pobierane  jest  od  obu  stron

transakcji (po po owie), nie ma mo liwo ci jednostronnej reprezentacji, brak jest po rednika odpowiedzialnego

za ofert  w 100%, a zainteresowani zakupem podpisuj  umow  po rednictwa przed otrzymaniem szczegó owych

informacji.



INPROFI – Wzory dokumentów po rednictwa w sprzeda y nieruchomo ci Strona 5 z 8

INPROFI Nieruchomo ci Tomasz Szlosek, Rynek 7, 35-064 Rzeszów, NIP 815 149 42 92, REGON 690 573 891, tel./fax: 017 85 25 924, GSM: 880 700 900

Sprzedaj cy w tym pakiecie nie p aci wynagrodzenia je li sprzeda nieruchomo  osobie formalnie nie skierowanej

przez po rednika. Jednak e chc c przekaza  ofert  do wielu biur, musi osobi cie je odwiedza , podpisywa  kolejne

umowy po rednictwa i pokazywa  nieruchomo  nast pnym po rednikom chc cym j  przyj . Odpowiada po raz kolejny

na te same pytania i okazuje te same dokumenty, odbiera kolejne telefony od po redników i klientów daj cych

szczegó owych informacji, umawia si  na pokazywanie nieruchomo ci z osobami, które przy bli szym jej poznaniu

okazuj  si  poszukiwa  zupe nie czego  innego. W przypadku zmian w ofercie Sprzedaj cy musi ponownie odwiedza

wszystkie biura.

Zg oszenie nieruchomo ci do wielu biur na takich zasadach, paradoksalnie nie zwi ksza ilo ci czynno ci

po rednictwa a jedynie je dubluje. Najefektywniejsze kana y promocji oferty przy takim modelu wspó pracy

pozostaj  nieaktywne (niezale nie od biura). Nie ma te  mo liwo ci przekazania nieruchomo ci po rednikom

pracuj cym w systemie MLS.

Poniewa  biura, które przyj y tak  ofert  nie maj  pewno ci zap aty za rzeteln  prac , oferty te zazwyczaj

 niesprawdzone, nieprecyzyjnie i niejednolicie opisane w ró nych biurach, bywaj  zdezaktualizowane, s  prezentowane

bez map i zdj  z zewn trz. Postrzegany przez klientów wizerunek rynkowy oferty jest w tpliwej jako ci.

Wnikliwe sprawdzanie stanu prawnego nieruchomo ci w takich przypadkach odbywa si  cz sto dopiero przed

transakcj . Wtedy to Sprzedaj cy bywaj  zaskakiwani. Dowiaduj  si  na przyk ad o podatku dochodowym

od sprzeda y, rencie planistycznej, op acie adiacenckiej lub innych dodatkowych, wcze niej nieprzewidzianych

zobowi zaniach zwi zanych ze sprzeda .

W pakiecie ZAMKNI TYM droga do przyspieszenia sprzeda y poprzez profesjonalne przygotowanie oferty handlowej,

rzeczywiste  jej  otwarcie  i  niezw oczne  dotarcie  do  ogromnej  liczby  klientów  - jest zamkni ta - najcz ciej nie ma

mo liwo ci przej cia na pakiet wy szy.

Wybór w ciwego pakietu winien by  zawczasu przemy lany.

Pakiety poleca:

INPROFI® Nieruchomo ci Tomasz Szlosek
licencja po rdnika w obrocie nieruchomo ciami 6364

uprawnienia rzeczoznawcy maj tkowego 4499
tomasz.szlosek@inprofi.pl

 Skuteczno  poszczególnych pakietów po rednictwa:

Pakiet ZAMKNI TY Pakiet ZWYK Y Pakiet POUFNY Pakiet OTWARTY

Ilo  dzia  Po rednika Szybko  sprzeda y czna cena us ugi Zainteresowanie ofert

mailto:tomasz.szlosek@inprofi.pl
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Nasze dzia ania w poszczególnych pakietach
INPROFI Nieruchomosci Tomasz Szlosek, Rynek 7, 35-064 Rzeszów, tel./fax: 017-85-25-924, GSM: 880-700-900, www.inprofi.pl

Nazwa pakietu:
Gwarantowane
czynno ci po rednictwa:

OTWARTY POUFNY ZWYK Y ZAMKNI TY

Sprawdzenie stanu prawnego nieruchomo ci + + + +
Mo liwo  wybrania przez po rednika brakuj cych
dokumentów z urz dów i s dów + + - -

Sporz dzenie opisu oferty handlowej nieruchomo ci + + + +
Zaoferowanie nieruchomo ci klientom z bazy firmy + + + +
Przy sprzeda y dzie ek pod zabudow  - widoczne
oznaczenie granic w terenie + + - -

Autoryzacja oferty handlowej przez Sprzedaj cego + + + -
Obmiar pomieszcze  (przy braku dokumentacji) i
obliczenie powierzchni + + - -

Wykonanie i publikowanie rysunków z rozk adem
pomieszcze  w internecie + + * -

Umieszczenie na nieruchomo ci transparentu reklamowego + ** * -
Prezentowanie wskazówek jak dojecha  do nieruchomo ci
(wskazówki „JAK TRAFI ”) + - - -

Prezentacja wspó rz dnych dla nawigacji GPS + - - -
Opublikowanie map lokalizuj cych nieruchomo + - - -
Specjalne wyeksponowanie oferty na stronie internetowej
biura jako priorytetowej

+
(Najwy ej

pozycjonowane)
+ - -

Przekazanie oferty do systemu MLS w którym
wspó pracuje ponad 300 firm po rednictwa w kraju + + + -

Przekazanie oferty na yczenie dodatkowo do innych biur
obrotu nieruchomo ciami + + - -

Aktualizacja przez po rednika ewentualnych zmian w
ofercie u wszystkich firm które reklamuj  ofert + + + -

Promowanie oferty w internecie na stronach biura i
w najlepszych ogólnopolskich portalach + + + +

Og aszanie oferty w prasie powszechnej i specjalistycznej + + + *
Prezentowanie lokalizacji (adresu) nieruchomo ci + - - -
Przygotowanie ulotki o nieruchomo ci (w formie
papierowej i elektronicznej) + + + -

Informowanie o stanie realizacji umowy, trendach
rynkowych i dzia aniach reklamowych + + + -

Mo liwo  zablokowania oferty dla kupuj cego + + + -
Kompletowanie dokumentów niezb dnych do transakcji + + + +
Mo liwo  og aszania oferty z bezpo rednim kontaktem do
Sprzedaj cego + + - -

Zorganizowanie umowy przedwst pnej i/lub aktu
notarialnego u wybranego notariusza + + + +

Brak ryzyka dla kupuj cego pobrania tej samej oferty
(inaczej opisanej) z dwóch ró nych biur nieruchomo ci + + + -

Po rednik reprezentuje w pe ni i tylko jedn  stron
transakcji - Sprzedaj cego + + -

(Ograniczona)
-

Przyjazny kontakt - kupuj cy nie p aci wynagrodzenia za
po rednictwo + + - -

Przyjazny kontakt - biuro nie wymaga od kupuj cego
podpisywania umowy po rednictwa + + - -

Po rednik jest oferentem wy cznym i odpowiada za ofert
w 100% (klauzula wy czno ci) + + + -

Opisy nieruchomo ci i ceny we wszystkich biurach
reklamuj cych ofert  s  takie same – ujednolicone + + + -

Gwarancja aktualno ci oferty dla poszukuj cych + + +
(Ograniczona)

-

Mo liwo  przyspieszenia sprzeda y poprzez zmian
pakietu na wy szy

(Nie dotyczy) + + -
(Bardzo ograniczona)

Mo liwo  innych dzia  niekonwencjonalnych (filmy
video, zorganizowanie tzw. drzwi otwartych i in.) + + - -

Minimalny okres obowi zywania umowy Rok Rok Pó  roku Nieokre lony

Obja nienia:    + Tak    - Nie    ** Wg yczenia Zamawiaj cego * Wg uznania po rednika

http://www.inprofi.pl
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Wielokrotne oferowanie ofert w MLS
INPROFI Nieruchomosci Tomasz Szlosek, Rynek 7, 35-064 Rzeszów, tel./fax: 017-85-25-924, GSM: 880-700-900, www.inprofi.pl

Twoja  nieruchomo  mo e  by  proponowana  do  sprzeda y  lub  wynajmu  przez  ka dego  po rednika  spo ród  700
pracuj cych w ponad 500 biurach (kilkunastu na Podkarpaciu) uczestnicz cych w Systemie MLS Nieruchomo ci.
Nieruchomo  zostanie szczegó owo opisana i dost pna dla wszystkich u ytkowników Internetu poprzez system
internetowy.
Oferta b dzie reklamowana nawet w najlepszej warszawskiej gazecie z ofertami nieruchomo ci „Forum
Nieruchomo ci”.

Pami taj, e podpisuj c umow  na wy czno  z biurem
wspó pracuj cym w systemie MLS...

... oszcz dzasz czas – podpisujesz umow  tylko z jednym biurem, a zatrudniasz jednocze nie wszystkich po redników
dzia aj cych w MLS-ie (po rednik ma obowi zek niezw ocznie wprowadzi  ofert  do systemu MLS).

Umowa na wy czno  jest umow  terminow , co zmusza Twojego po rednika do intensywnej pracy nad ofert . Tylko
w MLS- ie po rednik ma szans  dotrzyma  terminu.

... oszcz dzasz pieni dze – nie ponosisz dodatkowych kosztów reklamy swojej nieruchomo ci, a masz gwarancj , e
jest ona szeroko reklamowana. Dost p do systemu MLS i wgl d do zamieszczonych tam ofert maj  wszyscy u ytkownicy
internetu. Zwi ksza to liczb  potencjalnych klientów, a tym samym przyspiesza transakcj . Ponadto po rednik wiedz c,
e ma zagwarantowane wynagrodzenie, mo e bez obaw przeznacza  wy sze nak ady na jej reklam  w prasie, katalogach

firmowych i internecie. Mo e te  reklamowa  ofert  w sposób otwarty: podaj c jej adres, umieszczaj c w reklamach
zdj cia, stawiaj c tablice przed nieruchomo ci , zg aszaj c nieruchomo  do katalogów i portali internetowych.

Jeste  zobowi zany do zap aty prowizji tylko jednemu biuru nieruchomo ci i nie ryzykujesz, e kolejne upomn  si
o wynagrodzenie za prac  w on  w promocj  Twojej oferty. To Twój po rednik ma obowi zek podzieli  si  prowizj
z drugim po rednikiem reprezentuj cym stron  Kupuj .

... twoi klienci maj  pewno , e oferta jest opisana zgodnie ze stanem faktycznym. Po rednik przed wprowadzeniem
oferty ma obowi zek dochowania szczególnej staranno ci w sprawdzeniu oferty i sporz dzenia jak najdok adniejszego
opisu.

... zachowujesz komfort - wspó praca z profesjonalnym po rednikiem zapewnia Ci wi kszy komfort. Wiesz, e Twój
po rednik robi wszystko, eby jak najszybciej i najlepiej sprzeda  Twoj  nieruchomo . Dzi ki informacjom dost pnym
tylko dla cz onków MLS –u Twój po rednik stanie si  Twoim doradc  – b dzie móg  wykorzysta  archiwum
przeprowadzonych ju  transakcji, wskaza  Ci trendy rynkowe oraz pomo e ustali  najkorzystniejsz , realn  cen .

System MLS kszta tuje polski rynek nieruchomo ci na wzór rynków zachodnich, gdzie nieruchomo ci sprzedaj  si
w znacznie krótszym czasie. To w nie zawieranie umów na wy czno  umo liwia po rednikom wspó prac  na
partnerskich warunkach, co pozwala unikn  dodatkowych komplikacji wynikaj cych na przyk ad z konfliktów rodz cych
si  w przypadku nieuczciwej konkurencji.

MLS NIERUCHOMO CI

http://www.inprofi.pl
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Gdzie promujemy nasze oferty
INPROFI Nieruchomosci Tomasz Szlosek, Rynek 7, 35-064 Rzeszów, tel./fax: 017-85-25-924, GSM: 880-700-900, www.inprofi.pl

www.mls.rzeszow.pl; www.mls.com.pl;
www.mls.org.pl; www.mieszkaj.net;

www.mls.rspon.pl; www.mls.poznan.pl;
www.mls.nieruchomosci.pl;

Powy sze strony cz  ponadregionalnego
systemu wielokrotnego oferowania

nieruchomo ci przez licencjonowanych
po redników.

Dzi ki MLS, oferta zg oszona do jednego biura w
MLS, jest w ci gu 72 godzin rozprowadzana do
ponad 400 biur w kraju     w tym kilkunastu na

Podkarpaciu.

www.inprofi.pl www.allegro.pl www.onet.pl www.nowiny.pl

www.interia.pl www.wp.pl www.otodom.pl
Rzeszowski Rynek

Nieruchomo ci

www.domiporta.pl www.money.pl www.dziennik.pl www.onet.pl

www.inwestycje.pl www.locumnet.pl www.wyborcza.pl
Podkarpacki Kurier

Nieruchomo ci

Mi dzynarodowe Targi
Rzeszowskie

Firma INPROFI reklamuje swoj  ofert  we wszystkich edycjach najwi kszych na
Podkarpaciu targów bran y budowlanej i nieruchomo ciowej - MTR.

Organizowane s  dwie edycje targów – wiosenne i jesienna. W nie wtedy
potencjalni klienci wykazuj  najwi ksze zainteresowanie zakupem nieruchomo ci.

Jest do doskona a okazja na zwi kszenie mo liwo ci
korzystnej sprzeda y Pa stwa nieruchomo ci.

http://www.inprofi.pl
http://www.mls.rzeszow.pl;
http://www.mls.com.pl;
http://www.mls.org.pl;
http://www.mieszkaj.net;
http://www.mls.rspon.pl;
http://www.mls.poznan.pl;
http://www.mls.nieruchomosci.pl;
http://www.inprofi.pl
http://www.allegro.pl
http://www.onet.pl
http://www.nowiny.pl
http://www.interia.pl
http://www.wp.pl
http://www.otodom.pl
http://www.domiporta.pl
http://www.money.pl
http://www.dziennik.pl
http://www.onet.pl
http://www.inwestycje.pl
http://www.locumnet.pl
http://www.wyborcza.pl

